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A Wolters Kluwer Portugal
assinou ontem um acordo
com a Jurinfor, ‘software-
house’ de informacio juri-
dico, no sentido de adquirir
os contetidos juridicos ‘on-
line’ e ‘offline’ com que a
empresa trabalhava.

Desta forma, a WKP, que
esta no mercado editorial e
de servicos de informagio
portugués desde Marco,
adquire um dos principais
concorrentes que tinha.
“Adquirimos os produtos
LexPortugal e Colectaneas
Juridicas, sabendo que sio
produtos lider no mercado,
para inclusdo na base de
dados juridica ‘online’ da
WKP, o Jusnet”, explicou
ao DE o director-geral da
WKRP, José Merodio.

Até 30 de Abril, as duas
empresas irdo colaborar
numa transi¢io “transpa-
rente e segura dos produ-
tos” para o sistema da
WKP, explicou ao DE a
CCO da WKP, Cristina
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da Jurinfor integram Jusnet

Wolters Kluwer compra
concorrente portugués

Rentana, altura em que, ga-
rantiu “acabaremos a mi-
gracio de clientes ‘online’
Lexportugal, sendo que a
30 de Julho estara conclui-
da a migracio dos clientes
‘offline™.

Com a incorporacgio dos
conteudos da Jurinfor na
base de dados Jusnet, os
clientes “passam a benefi-
ciar de novas funcionalida-
des nas suas consultas,
como a possibilidade de
consultar as normas por vi-
géncias, a a interligacdo en-
tre os documentos, formu-
larios, minutas para editar,
uma maior e melhor facili-
dade de uso e um nivel im-
portante de personaliza-
¢a0”, refere José Merodio.
O director-geral explica
que a WKP verificou “que,
no que se refere a conteu-
dos historicos, nds niao ti-
nhamos aquilo que tem a
Jurinfor depois de 18 anos a
trabalhar, por isso, quando
pensamos na aquisicao
desta area de negdcio, ve-
mos que nos permite dar
um produto muito mais

completo a todos os utiliza-
dores portugueses”.

Mas tera sido facil conven-
cer a Jurinfor? José Mero-
dio sublinha que “quando
duas empresas estio no
mercado, uma durante
muito tempo, como a Jurin-
for, e outra como a WK,

Os clientes
“passam a
beneficiar de novas
funcionalidades
nas suas consultas
(...) uma maior e
melhor facilidade
de uso e um nivel
importante de
personalizacdo”,
refere José
Merodio.

“ag priticas

que aposta de forma im-
portante no mercado por-
tugués, e ambas percebem
que querem beneficiar o
cliente final, é facil chegar a
acordo”. As estratégias dis-
tintas das duas empresas
acabaram também por fa-
cilitar o negdcio. “Nos va-
mos ser os empreendedo-
res das grandes bases de
dados juridicas com o fim
de cumprir o que é a visdo
da nossa empresa em todo
o mundo: ser a primeira
eleicdo do profissional ju-
ridico. A Jurinfor vai apos-
tar num desenvolvimento
para escritorios juridicos
de ‘software’ de gestao”,
conta. Uma explicacio que
Nuno Mendonca, adminis-
trador da Jurinfor, corro-
bora: “Com a chegada ao
mercado portugués da
WK, um dos lideres mun-
diais de fornecimento de
informacio juridica, fica-
ram criadas as condicdes
para a Jurinfor concentrar
o0 seu investimento no des-
envolvimento das solucoes
de gestao”m

SOLUCOES A MEDIDA

Apostar noutras
dreas

Depois de consolidar a
presenca no mercado
juridico, a WKP devera no
futuro vir a alargar os seus
servigos a outras dreas.
“Sendo um mercado
regulado, necessita dos
temas em que somos
especialistas: fiscal, laboral
€ recursos humanos,
contabilidade, educacdo,
saude", avanca José
Merodio.

Criar solucoes
a medida

“Temos abertas muitas
linhas de negociacdo com
grandes escritérios em
Portugal, onde as
necessidades sao muito
diferentes das do
advogado individual”,
explica Cristina Rentana,
CCO da WKP. “Estamos a
tentar encontrar soluctes
mais a medida das
necessidades dos
colectivos”.

Portugal necessita
“dos temas em que
somos especialistas:
fiscal, laboral e
recursos humanos,
contabilidade,
educacdo e satide”,
avanga o director-
geral da WKP.

Advogados sao
cliente-tipo

"0 utilizador-tipo dos
produtos WKP é hoje um
advogado, é o profissional
juridico que trabalha no seu
escritdrio, que necessita de
informacao actualizada ao
dia para poder resolver
rapidamente os seus
processos”, sublinha
Florbela Jorge, directora
editorial da WKP. “E
sobretudo o advogado
médio".

DITO

JOSE MERODIO
Director-geral da Wolters
Kluwer Portugal

Crescer
rapidamente

A prop6sito do acordo com a Jurinfor, o
DE foi falar com o director-geral da WKP
que explicou ainda qual é a estratégia da sua
empresa para o futuro.

Com esta aquisicao, qual sera a vossa pers-
pectiva de crescimento para o futuro? Tém
metas tracadas?

Como empresa de nivel mundial, a nossa

estratégia mundial para 2007/2009 é de cres-
cer no minimo em torno dos 5%. Em merca-
dos como Portugal, a que chegamos recente-
mente, tentaremos crescer mais rapidamen-
te. Mas queremos pelo menos cumprir os
objectivos tracados a nivel mundial.
Em Marco, o vosso CEO internacional,
Rolv Eide, dizia que queriam atingir no
curto prazo 10% do mercado portugués? O
objectivo ja foi alcancado?

No final do ano, nio tenho a certeza se al-
cangamos 0S 10%, mas com a aquisicdo des-
ta 4rea de neg6cio da Jurinfor vamos ultra-
passar bastante essa percentagem, inclusive
quase duplicar assim que terminar o proces-
so de transicao.

Que novos projectos tem a WKP em mente
para o médio prazo?

Em Portugal, o primeiro objectivo que
queremos levar a cabo é consolidar toda a
implantacdo da nossa base de dados Jusnet,

“Queremos consolidar as
dreas juridicas e avancar
depois para outras dreas,
como fiscal, laboral, recursos
humanos ou satide”.

para que seja a primeira op¢ao do profissio-
nal juridico. Queremos continuar a trabalhar
nas mesmas linhas em que trabalhamos no
resto da Europa, no sentido de poder des-
envolver produtos e servigos, nao s no su-
porte ‘online’, mas também nos outros, que
cubram as necessidades dos distintos pro-
fissionais, e ndo s6 os vinculados a rea ju-
ridica. Sendo mercados regulados necessi-
tam dos temas em que somos especialistas
noutros paises: fiscais, laborais e recursos
humanos, contabilisticos, educacio, saude.
Queremos consolidar primeiro nas areas juri-
dicas e avangar depois para estas outras areas.
O mercado dos advogados para as solu-
coes tecnoldgicas tem ainda um eleva-
do indice de desenvolvimento potencial
em Portugal?

Para nds foi uma agradavel satisfacio a che-
gada a Portugal, porque a recep¢io foi muito
aceitavel, comparada por exemplo com Espa-
nha, ou mesmo outros paises como Holanda,
Inglaterra ou Franca. O mercado portugués
tem um avanco importante, dado que todos
os temas juridicos ja obrigam a ser apresenta-
dos por Internet, o que ndo acontece em to-
dos os paises. Foi facil comunicar e que nos
conseguissem entender, mas toda a aposta
nova tem que ser conhecida e provar as suas
potencialidades.m




